LIEU DE TRAVAIL

TECHNICO - COMMERCIAL
SERVICE USINAGE

CONTRAT PROCH’EMPLOI est a la recherche d’un technico-commercial pour

une entreprise innovante spécialisée dans la conception et la

PROFIL

fabrication numérique.

Dans une équipe de quatre personnes, vos missions
principales seront :

Prospecter physiqguement une clientele de
professionnel afin de proposer les services et les
solutions

Identifier et contacter des prospects (PME, startup,
designers, ingénieurs, collectivités...)

Analyser les besoins spécifiques des clients et leurs
proposer des solutions adaptées, incluant une
assistance technico commerciale en lien avec l'unité
de production

Elaborer des propositions commerciales, négocier les
termes des contrats et conclure des ventes en
respectant les objectifs fixés

Gérer et développer un portefeuille de clients, établir
des relations de confiance et assurer un suivi régulier
Collaborer avec les équipes techniques et de
production pour garantir le respect des délais et des
spécifications

Proposer des actions de fidélisation ou de relance
Animer et participer aux salons et expositions

Avantages :

Télétravalil
Primes d’intéressement et participation
Véhicule et téléphone de service



PROCH EMPLOI - RECHERCHE

Votre profil :

Vous maitrisez les outils informatiques (bureautique et
logiciel CRM)

Vous aimez la relation client et vous avez une aisance
relationnelle

Vous savez identifier les besoins des clients et présenter
nos solutions

Vous avez la capacité d’établir des plans de prospection
Vous avez des notions en droit commercial

Vous justifiez de deux ans d’expérience en tant que
technico — commercial dans la vente de biens ou
services dans le domaine industriel

artoislysromane@prochemploi.fr avec la référence : BET 44312

Pour postuler :

LAGGLO frdiy

100% DURABLE ! =

i

Rigon
Hauts-de-France

Communsize g oménatan
Béthune-Bruay



