
 

  

En collaboration avec les équipes internes et sous la 

supervision du Directeur Commercial, vos missions seront : 

 

* Identifier et construire une base de prospect dans les 

secteurs définis,  

* Prospecter activement en B to B (téléphone, mail…), 

prendre des rendez-vous et les mener à bien, 

* Participer à la présentation et à la valorisation de 

l’entreprise, 

* Mettre à jour le catalogue échantillons,  

* Assurer une veille technologique et concurrentielle,  

* Gérer et enrichir la base de données clients, 

* Réaliser des devis et suivre les demandes clients, 

* Contribuer aux actions marketing et aux opérations de 

promotions (salons, mailings…), 

* Participer au service après-vente 

* Appuyer l’administration des ventes en tant que back-up 

 

 

 

 

 

 

 

 

PROCH’EMPLOI - RECHERCHE 

H / F H / F 

• Secteur Béthune 

• CDD  

• Démarrage 

septembre 2025 

• Niveau Bac +2 

minimum 

ALTERNANT COMMERCIAL B TO B 

PROCH'EMPLOI recherche une Alternant commercial B to B (H/F) 
pour une entreprise spécialisée dans la conception d'emballages 

innovants. 

LIEU DE TRAVAIL 

CONTRAT 

PROFIL 

Mission



 
PROCH’EMPLOI - RECHERCHE 

Mission

Pour postuler : 

artoislysromane@prochemploi.fr avec la référence : BET 44698 

Votre profil : 

- Vous avez une bonne maîtrise de l’anglais et du pack 

office, 

- Vous êtes capable d’analyser et synthétiser des 

données commerciales, 

- Vous avez une aisance relationnelle et l’esprit d’équipe, 

- Vous êtes curieux(se), rigoureux(se) et force de 

proposition, 

- Vous êtes autonome et respectez la confidentialité. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


